perso di valore, avendo perso la ‘memoria” della ricchezza e del prestigio delle
relazioni precedenti.

11 principio di reciprocita.

Gran parte delle forme economiche, cioé di circolazione di beni, studiate
dall’antropologia sono improntate al principio di reciprocita. Tanto il kula delle Isole
Trobriand, -quanto il potlach dei Kwakiutl (e altre popolazioni Inuit) del Nord-
America e il dono dei Maori della Polinesia, solo per citarne alcuni, seguono il
principio di reciprocita. Malinowski aveva osservato che presso i trobriandesi molta
parte della vita sociale si basava su atti di reciprocita, sia negli scambi pacifici che nei
conflitti con altri gruppi. Qui la reciprocita aveva un carattere sociale obbligatorio e
immediato che, se non rispettato, produceva riprovazione e perfino esclusione da
parte della comunita. Quanto al potlach, esso si presenta come una competizione tra
individui appartenenti alla stessa posizione sociale, che si sfidavano per aumentare il
proprio prestigio sociale e mettere in ridicolo il rivale di turno. La competizione
consisteva nella distruzione e nella ridistribuzione tra gli spettatori di enormi
quantita di beni accumulah in precedenza. Ovviamente, ad ogni sfida l'altro
competitore doveva nspondere rilanciando la posta della quantita, pena la ‘perdita
della faccia’, cioé dell’onore. Il potlach & un esempio della cosiddetta ‘economia del
dono’, molto diffusa sul pianeta, dove l'ostentazione della ricchezza implica
necessariamente una condivisione di questa con altri membri della comunita, ma che
obbliga, in ogni caso, gli altri a contraccambiare. Oggi il potlach & ancora in uso presso
le popolazioni che lo praticavano in precedenza, anche se la natura dei beni che
vengono utilizzati & in sintonia con l'arrivo della modernita. Il grande antropologo
francese Marcel Mauss ha dedicato, invece, numerosi studi al dono nel tentativo di
dare una spiegazione della suo essere volontario, apparentemente libero e gratuito e
tuttavia obbligato e interessato. Alla base della pratica del dono, e della stessa idea di
reciprocita, Mauss aveva individuato tre regole: il dare, il ricevere e il ricambiare.
Egli infatti aveva studiato approfonditamente la visione dei Maori sullo scambio di
doni. Secondo i Maori la cosa donata possiede un suo ‘spirito’, chiamato hau, una
specie di ‘forza’ che assimila 'oggetto a chi lo ha posseduto in precedenza e che lo
accompagna nel suo passaggio di mano in mano. Lo spirito hau rende in qualche
modo obbligatorio un contro-dono, poiché in caso contrario potrebbe “vendicarsi’ sul
trasgressore. Lo hau, infatti, fa in modo che chi riceve I'oggetto si senta in debito nei
confronti di chi lo ha dato, obbligandolo a ricambiare per ristabilire una sorta di
‘equilibrio delle forze’ tra il dare e il ricevere.

Se il meccanismo di reciprocita & stato quasi completamente distrutto
dall'individualismo del mercato e dalla modernizzazione, presso alcune societa
vengono praticate ancora oggi delle forme di commercio che ai nostri occhi sembrano
davvero ‘primitive’. E’ il caso, ad esempio, dei Pigmei della foresta dell'lturi nel
Congo orientale. Questa popolazione, abbastanza circoscritta, pratica ancor oggi la
forma del baratto con le vicine popolazioni Bantu di agricoltori, che riforniscono di
selvaggina, miele, alcuni tipi di piante e altri prodotti della foresta in cambio di
prodotti agricoli, utensili e oggetti metallici e altro ancora. Secondo diversi ricercatori
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una delle ragioni per cui i Pigmei mantengono questa forma di transazione
commerciale sta nel fatto che questo ¢ in grado di assicurare un ‘tasso di cambio’
piuttosto stabile a fronte di una fluttuazione monetaria piuttosto forte, come avviene
molto spesso negli stati africani. Per i Pigmei, infatti, non ¢ tanto interessante ricavare
un profitto dallo scambio, quanto di ottenere dei beni di uso immediato. Cosi il fatto
di aver mantenuto la forma del baratto ha consentito da una parte di ammortizzare
gli effetti della monetarizzazione del mercato e dall’altra di lasciare abbastanza
inalterato 'equilibrio ambientale della foresta.

Il circuito di scambio del kula, che abbiamo descritto sopra, mette in evidenza
l'esistenza delle cosiddette ‘sfere di scambio’, cioé spazi separati di circolazione di
beni differenti, presente in molte societa. Ad esempio, tra i Nuer del Sudan e costume
non far entrare il denaro nelle transazioni matrimoniali, poiché esso, in questa
circostanza, viene considerato simbolicamente ‘sterile’, e questo contraddice il
matrimonio, per sua natura ‘fecondo’. Viceversa il denaro viene normalmente
utilizzato per acquistare altri beni materiali. Nelle compensazioni matrimoniali,
invece, viene ancor oggi utlli;zato il bestiame, che viene ricevuto dai giovani in eta di
matrimonio per mano deglg‘ uomini pit1 anziani della famiglia, il padre e gli zii. Gli
anziani controllano dunque il bestiame e, potendo donarlo ai loro figli e nipoti, di
fatto determinano quando i giovani sono in eta di riceverlo, cioe quando possono
essere dichiarati “adulti’. Solo in questo momento i giovani possono costituire delle
proprie mandrie, avere moglie e figli propri. E’ evidente che questo rappresenta un
notevole esercizio di potere da parte degli anziani sui giovani, ed e per questo
motivo, si ritiene, che il bestiame continua a mantenere un significato simbolico oltre
che materiale, e che il denaro viene qualificato come ‘sterile’, nonostante i Nuer
conoscano da tempo il suo valore.

Un’antica storia di globalizzazione.

Quando viaggiamo per il mondo abbiamo ormai lI'impressione di trovarci per
'appunto in un “villaggio globale’, non solo perché capita di ritrovare le stesse cose —
gli stessi ristoranti, lo stesso abbigliamento, e via dicendo -, ma soprattutto perché
quello che succede da una parte del mondo, per esempio in economia, sembra
riflettersi in luoghi molto lontani. Noi mettiamo tutte queste cose in una categoria,
quella della ‘globalizzazione’, un processo dove siamo tutti coinvolti. Solitamente, e
in un certo senso non abbiamo tutti i torti, pensiamo che la globalizzazione sia un
fenomeno di oggi, 0 comunque molto recente. Perd se noi potessimo risalire nel
tempo ci accorgeremmo che non € proprio cosi, perché la globalizzazione ha radici
- lontane nel tempo. Per esempio all’epoca della colonizzazione delle Americhe. C'e
una storia piuttosto significativa che vale la pena raccontare e riguarda una tribu di
Indiani canadesi, gli Uroni. Huron & anche il nome di uno dei grandi laghi
nordamericani, quelle enormi distese d’acqua che si trovano al confine tra gli Stati
Uniti e il Canada. La vicenda si svolge all’incirca a meta del ‘600. Urone non era il
nome che questi indiani davano a loro stessi, loro in realta si chiamavano Wendat, il
nome Urone fu dato loro dai coloni francesi. Pare derivi da un’antica parola francese:
huron, che significa semplicemente “selvaggio’. Questa regione del Grandi Laghi era
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una regione ricca di risorse: foreste, selvaggina, pesce, ed era abitata da parecchie
popolazioni dai nomi famosi. Fino all’inizio del ‘600 gli Uroni vivevano di caccia e
anche un po’ di agricoltura, come i loro vicini Irochesi, celebre confederazione di
tribi del Nordamerica, che parteciparono addirittura alle guerre tra Inglesi e Francesi
del secolo successivo. Insomma erano delle grandi tribli, numerose, con delle solide
istituzioni. E tra Uroni e Irochesi c’erano delle relazioni, ora pacifiche ora un po’

bellicose, ma insomma ognuno se ne stava a casa sua tranquillamente. C'erano anche
scambi, contatti, matrimoni. Ma nel 1600 arrivarono i francesi, e qui cominciarono i
guai. Perché i francesi erano dei commercianti ed erano estremamente interessati al
commercio delle pellicce. Pensate, gia allora in Europa c’era una richiesta di queste
pellicce, che poteva essere soddisfatta soltanto grazie ai possedimenti francesi nel
Nordamerica. Gia allora la moda in Europa, la moda di Parigi, la moda di Londra,
comincio a dettare le proprie leggi, e dite se questa non e gia globalizzazione. Anche
perché queste leggi ‘riguardavano’ degli indiani, nel Canada, e ...nel 1600! E cosi gli
Uroni entrarono in contatto con i francesi e cominciarono a rifornire il mercato
europeo di questi beni sempre pitt ricercati. Gli Coroni cominciarono a dedicarsi
sempre piu alla caccia di ammah da pelliccia, come orsi, volpi, castori, visoni,

ermellini, tanto che alla meta del ‘600 la loro economia si fondava ormai, per buona
parte, proprio sulla caccia di animali da pelliccia e sul commercio con i francesi.
Insomma, avevano abbandonato le loro attivita di caccia e di raccolta, cioé la loro
economia tradizionale. Il bello perod doveva ancora venire. Successe, infatti, qualcosa
di veramente importante, perché dopo qualche decennio, compaiono i mercant
olandesi. Questi sono concorrenti dei mercanti francesi e, per avere anche loro una
quota di pellicce, si rivolgono agli Irochesi, i vicini degli Uroni, per ottenere gli
stessi tipi di beni e quindi instaurare un mercato in concorrenza con gli altri europei.
Allora Uroni e Irochesi cominciano, a loro volta, a diventare concorrenti, e pit1 gli
Irochesi si erano messi a cacciare animali, pii I'economia degli Uroni si andava
specializzando in questo settore, perché la concorrenza con i loro vicini lasciava
sempre meno spazio per altri tipi di attivita. Insomma gli Uroni non avevano molte
alternative: o si affermavano sugli Irochesi e monopolizzavano il commercio delle
pellicce, oppure avrebbero dovuto ritornare all’agricoltura e alla caccia. Ma e un po’
come se i paesi produttori di petrolio, finito il petrolio, dovessero tornare alla vita
economica di un tempo, che cosa succederebbe? In definitiva, 'economia degli Uroni
era intrappolata in una struttura ‘della dipendenza’ nei confronti del mercato
europeo, ormai erano legati mani e piedi al mercato europeo. Nel frattempo, in
questa lotta concorrenziale tra francesi e olandesi, dal momento che a ciascuno di
loro interessava monopolizzare il commercio di pellicce — e si sa che gli europei non
sono mai andati per il sottile -, successe che francesi e olandesi cominciarono a dare
armi da fuoco ai loro rispettivi alleati. Ufficialmente per cacciare, ma in realta gli
Uroni e gli Irochesi cominciarono a fare di queste armi un uso un po” diverso. Poco
oltre la meta del ‘600, infatti, dopo molti anni di guerre, gli Uroni furono in pratica
sterminati: la dipendenza dal mercato delle pellicce verso I'Europa aveva costretto
queste popolazioni ad ingaggiare una lotta mortale nella quale, alla fine, uno dei due
contendenti venne distrutto.
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Le forme e I'esercizio del potere.

Dunque il possesso di risorse e autorita vanno di pari passo, e questo non vale solo
per i beni materiali, ma anche per quei beni detti immateriali, come le conoscenza
magiche, saperi tecnici, e anche la scrittura, come abbiamo visto dalle testimonianze
di Levi-Strauss e Fabietti. L’autorita spesso si manifesta nell’attivita politica, cioe in
un ‘campo di gioco” dove si disputa la partita del potere. Potere e autorita richiamano
alla mente la presenza di figure sociali particolari che rivestono, per eredita, elezione
o esplicito consenso, determinate cariche. Molte societa, tuttavia, non hanno cariche
politiche o di autorita, e nemmeno apparati, istituzioni o organismi che facciano
rispettare le norme. Cid non toglie che abbiano regole e forme di coesione della
comunita.

Inizialmente, gli antropologi che hanno studiato le diverse organizzazioni politiche
presenti in diverse societa, le hanno disposte su una linea dalle forme piti “‘semplici’ a
quelle pitt ‘complesse’. Oggi questa classificazione non viene pili tenuta in
considerazione, poiché si ¢ visto che le forme di organizzazione politica non sono
nettamente diverse, ma tendono a sfumare una nell’altra. Comunque volendo
presentare, in sintesi, una qualche tipologia, possiamo ad esempio tracciare una linea
immaginaria, distinguendo tra sistemi politici non centralizzati e sistemi politici
centralizzati. E a loro volta questi possono essere ulteriormente distinti in:

Sistemi centralizzati: Potentati — Stati: Stati dinastici — Stati “‘nazionali’
Sistemi non centralizzati: Tribu — ‘Big Men’ - Bande

Tra i sistemi non centralizzati, la ‘banda’ e ritenuta dagli antropologi la forma piu
‘elementare’ di organizzazione politica, certamente la pil1 antica. Si trova soprattutto
tra le popolazioni di cacciatori-raccoglitori, ed e costantemente sottoposta a un flusso
di individui che si sposta da un gruppo ad un altro. Questo fatto, e le condizioni di
vita di queste comunita, fanno della ‘banda’ un aggregato socio-politico
fondamentalmente egualitario. Non esiste un’autorita che decide o controlla in modo
permanente gli individui, visto che questi si muovono molto di frequente. Se un
individuo tiene un comportamento inadeguato o compie un’azione disapprovata
dagli altri, egli pud essere punito con una derisione collettiva o, nei casi piu gravi,
pud essere escluso ed allontanato dal gruppo. Spesso i contrasti sono di natura
" personale e vengono affrontati rendendoli pubblici, in modo che il giudizio sia
unanime. Tra i Kung e i Pigmei, ad esempio, le decisioni vengono prese dopo
discussioni pitt o meno lunghe e quasi sempre con I'assenso dell’intero gruppo. Cio &
dovuto ad una quasi totale convergenza degli interessi individuali e alla scarsa
varieta di alternative che queste popolazioni hanno a disposizione.

Gli antropologi chiamano, invece, ‘tribli” un preciso tipo di organizzazione socio-
politica presente soprattutto presso popolazioni agricole e/o pastorali, composte da
numerosi gruppi di discendenza, ognuno dei quali si considera discendente da un
comune antenato. Si pu0 parlare di societa tribale se questa & “acefala’, ‘senza testa’,
cioe senza un potere centrale che decida, controlli e governi gli individui
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appartenenti ai diversi gruppi di discendenza che la compone. In caso di contrasto
interno al gruppo, sara il capo ‘famiglia’, solitamente il piti anziano, a regolare la
questione. Ma se il contrasto & tra gruppi di discendenza o di ‘famiglie’, lo scontro
‘corporativo’ e spesso inevitabile. Ogni gruppo infatti costituisce di per sé un ‘corpo
politico’, poiché i propri componenti, ritenendosi tutti discendenti dallo stesso
antenato, formano una unita pronta a lottare in difesa delle risorse comuni. I gruppi
di discendenza, siano essi agricoli o pastorali, hanno capi e rappresentanti, scelti in
base alle caratteristiche personali, ma nessuno di essi possiede un potere maggiore
degli altri. Anzi, le cosiddette societa ‘tribali’ ci tengono a sottolineare 1’assoluta
uguaglianza dei gruppi che le compongono. Oltre a queste caratteristiche generali,
gli antropologi distinguono le tribii per la presenza di altri elementi come i cosiddetti
lignaggi segmentari, i consigli di villaggio e i sodalizi.

I ‘lignaggi segmentari’ sono una forma piuttosto interessante di espressione politica
e sociale e sono diffusi sia in Africa che in Medio Oriente. Un lignaggio segmentario
e in pratica un gruppo di discendenza unilineare e costituisce un’unica tribu. Si
chiamano segmentari perc_hé‘ il gruppo in questione pud frazionarsi o aggregarsi in
segmenti pii 0 meno este51 In altre parole, una tribi segmentaria pud essere
rappresentata in modo flgurato come un albero rovesciato. Tutti i rami convergono
verso il fusto centrale a partire dai segmenti piti piccoli, le unita domestiche, a
segmenti sempre pill grandi, pilt unita domestiche con un antenato comune, fino alla
tribl1 estesa. L’antenato cui fanno riferimento tutti i membri dei lignaggi puo essere
reale o mitico, ma in ogni caso e la parentela di sangue ad avere grande peso e
consente di pensare il gruppo in modo solidale e con comunanza d’intenti, oltre che
di origine. Questi gruppi infatti danno molta importanza al fattore dell'uguaglianza
tra tutti i lignaggi.
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(dis tribuzione dei lignaggi peul del nord del Senegal)

Sebbene questa forma di organizzazione fosse gia conosciuta in precedenza, fu
I"antropologo inglese Edward Evans-Pritchard a descriverla approfonditamente nel
suo famoso studio dei Nuer del Sudan, nel 1940. I Nuer, come tutte le societa con
questo tipo di organizzazione socio-politica, sostengono che se, ad esempio,
scoppiasse una disputa tra i componenti del gruppo al) e i corrispettivi del gruppo
a2), la controversia sarebbe risolta all'interno del lignaggio A di cui entrambi fanno
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parte. Se invece la disputa fosse tra i componenti di uno dei gruppi a) e i componenti
di uno dei gruppi b), tutte le unita a) e tutte le unita b) si schiererebbero compatti con
gli appartenenti al proprio lignaggio, rispettivamente A e B. Ma se A e B risalgono
entrambi ad un lignaggio pitt ampio, ad esempio X, qualora scoppiasse un conflitto
con un‘unita c), esterna ad entrambi, essi si compatterebbero contro il lignaggio C, il
quale a sua volta si troverebbe alleato il lignaggio D con il quale condivide una
medesima origine a formare il pitt ampio lignaggio Y. E cosi via, fino ad arrivare al
conflitto con una tribt1 esterna, nel qual caso tutta la tribi si compatterebbe contro il
nemico. In altre parole, ogni ‘famiglia’ o gruppo o unita che si & venuta a formare nel
tempo, frazionandosi o alleandosi, vanta dei legami di sangue, a partire da quelli pitz
stretti a quelli piti lontani. Questi legami giocano un ruolo fondamentale nel modo in
cui ogni individuo si vede nel rapporto con gli altri e di come ogni ‘famiglia’ si vede
nel rapporto con la tribi nel suo complesso.

Abbiamo visto che i lignaggi si fondano su un’idea di uguaglianza, tuttavia in alcune
societa tribali alcuni lignaggi si distinguono dagli altri perché al loro interno vi sono
individui specializzati in particolari funzioni politico-religiose. Spesso queste
persone non sono specialisti di questioni giuridiche, ma si riconosce loro un certo
carattere di ‘santita’ o di saggezza, poiché sono considerati capaci di entrare in
relazione con il mondo soprannaturale. Si tratta della figura del santo mediatore,
interpellato in molte occasioni a scopo di arbitraggio, particolarmente diffuso
nell'area arabo-musulmana e che ha influenzato nel tempo anche numerose
popolazioni dell’Africa sub-sahariana, con le quali gli arabi avevano rapporti
commerciali gia dall’anno 1000. Si pensa che queste persone possano trasmettere le
loro capacita e le loro funzioni alla discendenza, ed & chiaro che avendo questo
enorme potere della mediazione tra i diversi gruppi tribali, questi individui e i loro
lignaggi tendono ad acquisire una posizione politicamente dominante.

Le popolazioni tribali sedentarie, che quindi abitano in villaggi permanent;,
individuano per ogni lignaggio un rappresentante. Questi si riuniscono
periodicamente nei consigli di villaggio, ovvero assemblee ristrette che hanno in
alcuni casi potere decisionale oppure semplicemente consultivo. I consigli, composti
da “anziani’, sono particolarmente diffusi laddove il villaggio & molto numeroso e le
aree agricole sfruttate da ogni gruppo di discendenza sono molto vicine dando luogo
a seri problemi di attrito tra i gruppi. Da qui la necessita di un organo per regolare le
dispute. Ma il consiglio amministra anche le relazioni con altri villaggi e altre tribiy,
soprattutto per quanto riguarda gli scambi matrimoniali. Attraverso le loro decisioni
si consente una equilibrata distribuzione delle donne, e della loro prole, tra gruppi di
una tribli e tra trib diverse. In alcuni casi, come in Afghanistan, i consigli di
villaggio sono composti da tutti gli uomini adulti, non in condizione servile, del
gruppo. La jirga, cioé assemblea, afgana & apparentemente molto ‘democratica’, nel
senso che in via teorica chiunque pud prendere la parola e dire la propria opinione,
in realta le vere decisioni vengono prese dai khan, cioé dai capi, e da gruppi di
discendenza particolarmente potenti.

Abbiamo visto che nelle societa tribali i legami di parentela costituiscono il criterio
principale nella regolazione dei rapporti politici. Esistono tuttavia altre forme di
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potentato, che si realizzano attraverso i sodalizi. Il sodalizio e una forma associativa
che ‘taglia’ trasversalmente i gruppi di discendenza di una tribu ed hanno la
funzione di organizzare una parte della popolazione secondo specifici progetti
d’azione. Ad esempio, i sodalizi di guerrieri degli Indiani Nordamericani avevano lo
scopo di mobilitare tutta la tribi1 di fronte ad una minaccia esterna, i sodalizi per
classi d’etd, particolarmente diffusi anche al giorno d’oggi tra le popolazioni
dell’ Africa orientale e dell’area del Nilo (Masai, Turkana, Jie, Karimojong, Nuer),
hanno lo scopo di raggruppare la popolazione a seconda dell’eta, non intesa in senso
biologico ma in senso ‘sociale’ poiché rende possibile I'accesso a particolari diritti e
doveri nei confronti della comunita di appartenenza. L'ingresso nella classe d’eta
avviene infatti attraverso particolari riti di iniziazione officiati dai membri della
classe pili anziana, la quale decide anche chi e quando qualcuno pu® essere
ammesso. Infine, i sodalizi delle societa segrete, diffuse sia nell’ Africa sub-sahariana
sia tra i nativi Nordamericani, che possono essere sia maschili che femminili, e anche
in questo caso laffiliazione avviene attraverso un particolare rituale. Le societa
segrete rappresentano ancor oggj dei veri centri di potere ed esercitano un grande
potere di aggregazione, poiché fagliano trasversalmente anche gruppi con lingua e
cultura diverse, insediati in regioni molto lontane tra loro. Una loro importantissima
funzione & quella di conservare i legami tra comunita della stessa cultura’che sono
state separate dalla creazione degli stati nazionali in epoca coloniale. Per questo
motivo questi sodalizi sono sempre stati osteggiati, sia in passato dai missionari che
attualmente dai musulmani.

I capi delle societa tribali si caratterizzano per la loro costante opera di
ridistribuzione di beni e benefici collettivi, e per I'azione di supporto e assistenza nei
confronti del proprio seguito. Sono queste figure politiche di primo piano, individui
che per ricchezza, generosita e abilita personali acquisiscono un particolare prestigio
allinterno della comunita. Vengono chiamati con il termine inglese ‘big man” che
traduce i termini indigeni tonowi e mumi tra le popolazioni della Nuova Guinea e
della Melanesia in generale, dove sono particolarmente presenti. Il ‘grande uomo’ &
una figura un po’ anomala rispetto al quadro precedente che abbiamo illustrato. Essi,
infatti, possono appartenere o meno a un forte gruppo di discendenza, poiché la loro
posizione & acquistata quasi esclusivamente per meriti personali. Ma per arrivare al
titolo 0 mantenerlo, i tonowi e i mumi sono obbligati periodicamente ad manifestare la
loro supremazia sociale attraverso una ridistribuzione dei beni precedentemente
accumulati anche grazie all’aiuto di altri individui che il “grande capo” ha convinto a
collaborare con lui. Nel corso di grandi feste, a cui partecipa tutto il villaggio e anche
gruppi di villaggi vicini, il ‘big man’ ridistribuisce la sua ricchezza e accetta la sfida
‘in generositd’ di coloro che aspirano al suo titolo. Queste gare sono l'ultimo anello di
una catena produttiva che coinvolge le energie di una cerchia molto vasta di uomini,
donne, ragazzi, bambini, anziani, e laddove sono ancora praticate vengono utilizzati,
come abbiamo visto a proposito del potlach, anche beni prodotti fuori dalla societa
locale. '

Se, come abbiamo detto, le forme di organizzazione socio-politica non hanno confini
netti, ma sfumano le une nelle altre, possiamo allora esiste un anello di congiunzione
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‘tra la societa tribale e la societa statuale, di stato nazionale, cosl come noi la
conosciamo? In effetti, se diamo un’occhiata al mappamondo ci accorgiamo che non
esiste terra al mondo che non sia sotto la sovranita di uno stato nazionale, una forma
di organizzazione politica nata in Europa circa trecento anni fa, che ha avuto nel
tempo molta pil1 fortuna di altre opzioni, essendo stata ‘esportata” anche nelle aree
del cosiddetto Terzo Mondo a seguito della decolonizzazione. Tra le forme di
organizzazione politica che, secondo gli antropologi, possono considerarsi precedenti
lo stato, ma che, per certi versi, ne annunciano la comparsa, vi sono quelle che in
lingua inglese vengono chiamate chieftainship, in francese chefferie, e che in italiano
possono essere tradotti in ‘potentato’, una sorta di stadio intermedio tra la tribl1 e lo
stato. In che cosa il potentato & simile alla societa tribale e in cosa se ne differenzia?
Innanzitutto anche nel potentato, come nella tribty, le relazioni politiche sono fondate
sui legami di parentela e sull’anzianita. A questi due elementi ¢ deputata la funzione
regolativa dei rapporti sociali. D'altra parte il potentato si differenzia perché
sviluppa un progressivo accesso differenziato, e non pill egualitario, alle risorse;
perché compare e si afferma il principio della ridistribuzione di queste risorse, ed
infine perché I’essere capo non & pili una funzione, ma una vera e propria carica. Un
esempio tipico & lo hapu, o gruppo di discendenza, polinesiano. All'interno dello
stesso gruppo, infatti, gli individui, sia maschi che femmine, si dispongono secondo
un rango diverso (superiore, medio, inferiore) in base all’anzianita. Inoltre i diversi
gruppi di discendenza si differenziano tra loro, tanto che la carica di capo tende ad
essere trasmessa esclusivamente allinterno dello stesso lignaggio dando vita a
lignaggi aristocratici. Capi e aristocratici di vario rango detengono i diritti esclusivi
sulle risorse, agricole o naturali, cui possono accedere solo i parenti, anche se di
rango inferiore.

Le grandi formazioni politiche precoloniali potevano al massimo riscuotere tributi o
chiedere alleanze alle tribl1 o alle bande presenti sul territorio ma non esercitavano
alcun governo diretto. Con lo stato, di fatto avviene 'incorporazione di potentati,
tribti e bande. Va ricordato che in molti casi le stesse potenze coloniali europee
conservarono appositamente alcune forme politiche presenti sui territori conquistai.
1l caso classico & quello della Gran Bretagna che, in Africa e in India, mantenne al
potere capi, principi e re i quali potevano amministrare la giustizia sulla base delle
proprie leggi, restando tuttavia in un regime di ‘liberta controllata’, cioé sotto la
‘guida indiretta’ degli amministratori coloniali. Ma come ben sappiamo, oggi le cose
sono un po’ pitt difficili per quegli stati ‘nazionali’ che sono sorti alla fine dell’epoca
coloniale, spesso sotto il controllo, piti che dei governi legittimi, dei cosiddetti
‘signori della guerra’, o dei narcotrafficanti, o di alcuni capi tribali, non potendo
assicurare pienamente la tutela dei propri cittadini.
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CONCLUSIONI

Non so se questa ‘corposa’ (eppure sintetica) esposizione di cosa sia e cosa faccia
I'antropologia culturale possa risultare davvero interessante tanto quanto € per me -
affascinante questa scienza. Spero soltanto di aver contribuito ad allargare il vostro
sguardo sul mondo, sulla sua meravigliosa varieta, e a stimolare qualche pensiero su
quanto i popoli siano uguali anche con le proprie diversita. In ogni caso, vi ringrazio
anticipatamente dell’attenzione che vorrete dedicare a questi argomenti.
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